
TelecityGroup innove et crée un réseau structuré 
de Partenaires à forte valeur ajoutée pour 
contribuer à votre développement en apportant 
des réponses aussi fiables que pertinentes 
aux besoins de sécurisation de vos entreprises 
clientes. Nous avons conçu à votre intention un 
programme de formation dédié, une offre produit 
spécifique et un ensemble de services évolutifs.

Notre objectif : développer ensemble les bases 
d’un partenariat durable. 

Un moteur pour nos partenaires… 

TelecityGroup cherche à qualifier des partenaires à valeur ajoutée, sociétés 
de services en ingénierie informatique, consultants, autres professionnels 
de l’IT, persuadés que l’intégration à leur offre de nouveaux services 
externalisés sera au profit de leur propre croissance.

… qui peuvent compter sur nous

TelecityGroup offre à ses Clients des solutions technologiques 
d’hébergement d’infrastructures informatiques, de connectivité et de 
services managés mises en œuvre depuis 10 ans. 

Avec un chiffre d’affaires de 150 M d’Euros en 2008 TelecityGroup gère 
plus de 3000 clients à Londres (siège), Amsterdam, Dublin, Francfort, 
Manchester, Milan, Paris, Stockholm.

Associez-vous à un opérateur de haut niveau

•	 �Un très grand soin apporté à la qualité du Service fourni aux Clients, 
quelle que soit leur taille

•	 �En France nous avons 200 Clients sur nos 2 sites et nous en visons 
autant sur notre 3ème site qui ouvre en 2009

•	 �Nous disposons de produits à forte valeur ajoutée packagés. Ils offrent à 
nos Clients un haut niveau de résilience physique, et environnementale 
et une connectivité optimale 24h sur 24, 7j sur 7, 365 jours par an 

•	 �Services d’hébergement en colocation, à haute densité et  
administrés : ¼ de baie, ½ baie et baie

•	 �Des offres de transit IP multi-opérateurs en simple ou en double site 
avec redondance de plate-forme d’accès internet

•	 �Différentes options qui augmentent leur capacité électrique, comme leur 
transit IP

•	 �Services de monitoring : power, IP, cooling

•	 �Des services managés multi-opérateurs pour une connectivité plus sûre, 
moins coûteuse et plus flexible

•	 �Sites français certifiés ISO 27001:2005
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•	 �Externalisation permettant à l’entreprise de se concentrer sur son 
corps de métier 

•	 Fiabilité de la sécurisation des données 

•	 Haute disponibilité, assurance de la continuité de service 

•	 Plan de continuité d’activité (PCA) et Plan de reprise d’activité (PRA)

•	 Mise à disposition de technologies de pointe à un coût mutualisé 

•	 �Solutions multi-opérateurs offrant des solutions de connectivité  
ultra-redondantes 

•	 �Systèmes évolutifs permettant une utilisation pérenne au plus  
haut niveau

•	 Répartition des charges sur 2 sites

•	 Haute Densité électrique

1   Financière

•	 �Vous augmentez vos revenus en étant commissionné sur chaque affaire 
selon un barème étudié sur un an, deux ans, trois ans

•	 Vous réduisez vos coûts de gestion en prescrivant nos offres

•	 �Vous augmentez votre chiffre d’affaires en conquérant de nouveaux 
marchés

2   Commerciale

•	 �Vous optimisez la satisfaction de vos clients en élargissant votre 
périmètre d’intervention par des offres à plus forte valeur ajoutée 

•	 �Vous bénéficiez de la notoriété d’un acteur de référence dans le secteur 
de l’hébergement d’infrastructures critiques

3   Professionnelle

•	 Vous approfondissez votre expertise 

•	 Vous êtes assistés par un responsable commercial dédié

•	 Vous bénéficiez d’une formation technico-commerciale

•	 �Vous disposez d’un portail sécurisé réservé, véritable source 
d’informations en temps réel

Développement de partenariats durables

Une opportunité majeure pour les PME/PMI Une triple opportunité pour vous
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PME / PMI comme potentiel de croissance 
En France, plus de 90% des entreprises sont 
des PME/PMI. Leur souplesse, réactivité 
constituent un levier de croissance à condition 
qu’elles soient capables d’affronter la montée 
en puissance de la dématérialisation et des 
échanges électroniques.


